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Verkaufsgespräche clever führen
cleverdox App

Überzeugend präsentieren 
Gedruckte Verkaufsunterlagen sind 
schwer, unhandlich und schnell veraltet. 
Mit cleverdox präsentieren Sie Ihre 
Produkte auf dem Tablet – online oder 
offline und stets auf aktuellem Stand.

Kompetent beraten 
Per Fingerzeig blättern Sie durch 
Broschüren, zeigen Videos oder 
erläutern Produkt-Steckbriefe und 
technische Zeichnungen.

Schnell finden
Behalten Sie souverän den Überblick. 
Filtern Sie einfach nach Eigenschaften 
oder Einsatzbereichen Ihrer Produkte  
und präsentieren Sie sofort die 
zugehörigen Verkaufsunterlagen.

Sammeln & versenden
Markieren und sammeln Sie relevante 
Dokumente schon im Kundengespräch. 
Stellen Sie anschließend die Dateien 
Ihren Kunden oder Partnern zum 
Download zur Verfügung.

Präsentationstermin beim Kunden. 
Dann das: Neue Anforderungen! 
Präsentation passt nicht mehr.

Mit cleverdox bleiben Sie ganz 
cool. Souverän präsentieren Sie 
nur 5 Sekunden später die 
passenden Verkaufsunterlagen, 
erläutern Details anhand von 
Datenblättern oder technischen 
Zeichnungen oder zeigen 
vergleichbare Referenz-Projekte. 

Der „Klassiker“ im Vertrieb

cleverdox ist eine App für Verkäufer und Außendienstmitarbeiter. 
Alle aktuellen Verkaufsunterlagen und technischen Dokumentationen 
sind mit cleverdox immer griffbereit.

Bei tausenden von Dokumenten, 
womöglich in mehreren Sprachen, 
gibt es dazu keine Alternative. 
Wir kümmern uns darum. 

Wie kommen die Inhalte 
in die cleverdox App?

Vollautomatisch!


